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PREMIO STARTUP D’IMPRESA LUCIANO MIOTTO 8^ EDIZIONE
BANDO DI PARTECIPAZIONE - STARTUP COMPETITION

DOMANDA DI PARTECIPAZIONE
STARTUP COSTITUITA

	RAGIONE SOCIALE: 

INDIRIZZO SEDE LEGALE, PROVINCIA, COMUNE:

REFERENTE STARTUP:

TELEFONO:

EMAIL DI CONTATTO DELLA STARTUP:

SITO WEB:

CODICE FISCALE:

PARTITA IVA:

NUMERO REA:
DATA DI COSTITUZIONE:
PEC:

TIPOLOGIA IMPRESA (micro, piccola, media, grande):
D.U.R.C.

( Dichiaro che la startup è in regola con gli obblighi contributivi di cui al Documento Unico di Regolarità Contributiva (D.U.R.C.)
START-UP INNOVATIVA
( L’impresa è qualificata come ‘start-up innovativa’ ai sensi dell’art. 25 comma 2 del Decreto legge 18 ottobre 2012, n. 179 “Ulteriori misure urgenti per la crescita del Paese”
IMPRESA FEMMINILE

( oltre la metà (51%) numerica dei soci e di quote di partecipazione
PREMIO SPECIALE SOSTENIBILITÀ

( LA STARTUP INTENDE PARTECIPARE AL PREMIO SOSTENIBILITÀ


	INFORMAZIONI AGGIUNTIVE

COME HA CONOSCIUTO IL PREMIO MIOTTO?

( Informativa t2i

( Online
( Canali Social
( Suggerimento di altra 
( Conoscente

( LA STARTUP/TEAM HA PARTECIPATO ALLE EDIZIONI PRECEDENTI


NOME/NOMI DEI PARTECIPANTI E RIFERIMENTI; NEL CASO DI UN TEAM INDICARE IL PROPONENTE per il presente bando e inserire i dati per ogni componente
	PROPONENTE

Cognome:
Nome:
Sesso:
Codice Fiscale:
Nato a_____________il____________

Residenza:

Titolo di studio:
Telefono:

E-mail:
Esperienze professionali:


	Cognome:
Nome:
Sesso:
Codice Fiscale:
Nato a_____________il____________

Residenza:

Titolo di studio:
Esperienze professionali:


	Cognome:
Nome:
Sesso:
Codice Fiscale:
Nato a_____________il____________

Residenza:

Titolo di studio:
Esperienze professionali:


	Cognome:
Nome:
Sesso:
Codice Fiscale:
Nato a_____________il____________

Residenza:

Titolo di studio:
Esperienze professionali:



PROBLEMI E OPPORTUNITÀ A CUI IL PROGETTO/STARTUP VUOLE RISPONDERE
	Descrivi il progetto evidenziando a quale problema concreto del mercato si riferisce, offrendo una soluzione digitale/innovativa che semplifica un processo oggi inefficiente e apre nuove opportunità di crescita e competitività per imprese e utenti.
Puoi spiegare perché ora è il momento giusto per risolverlo (trend, tecnologia, regolamentazione, ecc).
Impatto ESG (se partecipi al Premio Speciale Sostenibilità)

Per la partecipazione al premio speciale Sostenibilità è importante collegare la tua soluzione agli impatti ambientali/sociali



VALORE AGGIUNTO CHE LA NUOVA IMPRESA O LA NUOVA IDEA IMPRENDITORIALE PORTA RISPETTO ALLA RISOLUZIONE DEL PROBLEMA/OPPORTUNITÀ
	Collega il tuo valore aggiunto ai criteri del bando, impatto tecnologico o digitale, differenziazione chiara rispetto alla concorrenza, benefici concreti per utenti/mercato
Impatto ESG (se partecipi al Premio Speciale Sostenibilità)

Per la partecipazione al premio speciale Sostenibilità è importante collegare la tua soluzione agli impatti ambientali/sociali



LA NOVITÀ/INNOVAZIONE (TECNOLOGICA, DIGITALE, DI MERCATO, ORGANIZZATIVA) CHE PROPONE
	Puoi indicare le nuove tecnologie utilizzate (AI, IoT, automazione, software innovativi).

Se il modello di servizio è nuovo/non ancora disponibile e i processi innovativi (Industria 5.0, economia circolare, ESG)
Impatto ESG (se partecipi al Premio Speciale Sostenibilità)

Per la partecipazione al premio speciale Sostenibilità è importante collegare la tua soluzione agli impatti ambientali/sociali



STRATEGIA DI DIFESA DELL’IDEA E DEL VANTAGGIO COMPETITIVO

	(Stratega di difesa dell’idea – esempi: tutela della proprietà intellettuale, marcatura temporale, software SIAE, ecc.)
(Il vantaggio competitivo – esempi: ottenerlo attraverso la vendita del tuo prodotto o servizio a un costo più basso, performance superiori, time-to-market più rapido, interoperabilità, UX semplificata o promuovendo l’aspetto che più e meglio ti contraddistingue dalla concorrenza, ecc.)




IL MODELLO DI BUSINESS E DI REVENUE (QUALI SONO I PRODOTTI O I SERVIZI CHE LA STARTUP INTENDE PRODURRE, IL MODO IN CUI INTENDE PUBBLICIZZARLI E VENDERLI)
	Puoi descrivere i tuoi prodotti/servizi e chi sono i tuoi clienti, evidenziando la scalabilità, mostrando che la tua startup può crescere molto senza aumentare troppo i costi.



TEAM DI PROGETTO: COMPETENZE, KNOW HOW, ESPERIENZE PROFESSIONALI E BACKGROUND, RUOLO RICOPERTO NELLA DELLA STARTUP/PROGETTO IMPRENDITORILE
	Puoi evidenziare le competenze complementari (tecniche, business, marketing), indicando ruoli precisi: CTO, CEO, CMO, ecc.

Inserisci esperienze pregresse coerenti con la startup e se ci sono advisor o professionisti esterni



NECESSITÀ DI INVESTIMENTO INIZIALE (TIPOLOGIA E AMMONTARE) E MODALITÀ DI COPERTURA 
	Puoi specificare le voci di investimento (sviluppo software, marketing, prototipi, certificazioni…) e indicare le fonti: risorse proprie, bandi, crowdfunding, investitori.



PROIEZIONE COSTI ANNUALI DI GESTIONE E OBIETTIVI DI VENDITA (PROIEZIONE 2-3 ANNI)
	Cercando di inserire scenari realistici, puoi includere ricavi previsti, costi fissi e variabili e break-even



STADIO DI SVILUPPO DELLA STARTUP/PROGETTO IMPRENDITORIALE E PIANO DI SVILUPPO DEL BUSINESS
	Fase di sviluppo in cui si trova il prodotto e il business - Stima del tempo di avvio d’impresa (se non ancora avviata) e/o data di costituzione dell’attività e stima delle tempistiche per il go to market.
Per misurare la maturità del progetto puoi indicare il TRL o livello di sviluppo (MVP, beta test, clienti pilota).

Puoi indicare una Timeline con un obiettivo o traguardo da raggiungere: sviluppo, test, lancio, scalabilità.

Puoi aggiungere utenti registrati, primi clienti, partnership con enti/aziende, ecc.



Data_________
NOME E COGNOME DEL PROPONENTE:_______________________________

Firma del proponente ______________________________
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